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BLOQUE 0 LO QUE APRENDERAS EN ESTE BLOQUE

Vision global de las 3 herramientas fundamentales

- Business Intelligence " Inteligencia Artificial ObJet'\{0§
- Estratégicos
) Como acceder al Bly |Q| Que IA elegir sin volverte loco ;Qué quiero conseguiren 1,3y 5
configurarlo afos?
Como comunicarte con la IA o L
@ Controles iniciales para (metodologia ROPLA) ¢Cuales son m’?ls indicadores
verificar funcionamiento clave actuales®
Como elaborar el contexto de tu ¢ Cuél es mi propuesta de
ﬁ Qué informes extraer y donde farmacia valor diferencial?

encontrarlos

¢,Como comunico y alineo

Casos practicos listos para o : )
/ objetivos con mi equipo?

o Qué hacer ante dudas o usar

malfuncionamiento

¢, Tengo sistemas de
seguimiento efectivos?

BIINIIERER , construye el , establece la direccion



BLOQUE 0 - MICROVIDEO 1

Bl GestionFarma: El corazon de tu farmacia digital

"Convierte los datos de tu farmacia en decisiones estratégicas"

@ MODULOS DEL Bl GESTIONFARMA

0 Dashboard de Inicio Modulo de Ventas
Resumen diario de ventas, evolucion y tickets Andlisis por categorias, laboratorios y

productos

Andlisis POP l_ Andlisis ABCD
Algoritmo de precio éptimo calculado para - Clasificacion de productos por importancia

maximizar margen estratégica

g ¢, POR QUE BI GESTIONFARMA ES DIFERENTE?

Datos hasta ayer Iconografia intuitiva
No esperes al cierre del mes para tomar Colores y flechas para decisiones rapidas y
decisiones efectivas

@ Algoritmo de precio 6ptimo
Calculado con datos de toda la red de Adaptados a tus necesidades y actualizacion

farmacias automatica

Informes personalizados

"De 15 horas/mes en Excel a para gestionar tu farmacia con

Moédulo de Stocks

Control de inventario, stock muerto y rotacion

Informes Favoritos

Guardados y actualizados automaticamente cada
dia

Filtros en cascada

De miles a solo 10 productos criticos en
segundos

Implementacién rapida

En menos de 48 horas operativo con todos tus
datos




BLOQUE 0 El poder revelador del Bl en tu farmacia

¢ Te estas preguntando...?

"¢, Son normales mis ventas o estoy por debajo del mercado?"

ANTES

¢Qué esta pasando
realmenteen N e

mi farmacia?

" . . ; . & i Farmaﬁ"
¢, Tengo el precio correcto o estoy perdiendo margen sin darme cuenta? & Bl-Gestion

)

0O 06

- .. ) ": "" éProducto (:amo "; ;
= \ ‘A barato? ! v“;/ } ' ‘ I
Jomobuenas decisiones? r '\_’ |“||I” l” Ih'l” I I I I
T .—"—T T e
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"Son las 8 de la tarde y aun no sé si he tenido un buen dia de ventas"
ANTES (Sin BI) DESPUES (Con BI)
© Gestion a ciegas basada en intuicion © 15 horas/mes creando informes en Excel @ Decisiones basadas en datos reales @© 5 minutos/dia para revisar KPIs
© Precios incorrectos sin saberlo © Sstock muerto acumulandose @ Precios optimizados automaticamente @ Alertas automaticas de stock
© Esperar al cierre de mes para ver © sin deteccion temprana de problemas @ Datos actualizados hasta ayer © \dentificacién temprana de

resultados oportunidades

"Es como ponerse  gafas por primera vez . De repente, todo se ve claro."



DATOS + INTELIGENCIA = FARMACIA COMPETITIVA

Del analisis de datos a la toma de decisiones con BlI+IA

©.0.0.0

e Ticket Medio

@ Evolucién mensual y diferencias entre venta libre y receta

@ Estrategias personalizadas de venta cruzada y
fidelizacion

@ Clientes

@ Frecuencia, recurrencia y patrones de compra por
segmento

@ Estrategias de personalizacion y recuperacion de clientes

0 ConBldescubres lo que esta sucediendo en tu farmacia. Con
w

Interpretar Decidir

e Stock Muerto

@ Identificacion de productos sin rotacién y capital
inmovilizado

@ Plan de liguidacion y prevencién para evitar acumulacion

e Rendimiento Equipo

@ Ventas por empleado, tickets atendidos y conversion

@ Recomendaciones de formacion y mejora por vendedor

Mejorar

Q Precios Optimos

@ Analisis comparativo de precios y margenes actuales

@ Célculo del precio ideal para maximizar rentabilidad

e Laboratorios

@ Evolucién por proveedor, margen y rotacion

@ Optimizacién de catalogo y negociacion de condiciones

IAentiendes por qué ocurrey codmo solucionarlo.



